Reise-Informationen

M Die Idee

Zum mittlerweile sechsten Mal prasentieren wir
Ihnen im Sommer 2012 unsere DentalCruise,
eine einzigartige Fortbildungsreise auf hoher
See. Im Vordergrund dieser Reise steht seit 2007
die Kombination aus Erholung und anspruchs-
voller Informationen. Allen Interessenten bieten
wir in unserem Fortbildungsprogramm Seminare
zu fachlichen und betriebswirtschaftlichen
Themen an.

Insbesondere (iber die vielféltige Kombination
haben sich die Teilnehmer der vergangenen
Reisen sehr positiv geduBert. Unser Programm
ist nach wie vor so zusammengestellt, dass Sie

Reiseverlauf

Leinen I

01.07.-09.07.2012

trotz der Fortbildungen ausreichend Zeit haben,
sowohl das Leben an Bord, als auch die
attraktiven Ziele Stidnorwegens zu genieBen.
Gerade das macht diese Reise auch fiir den
mitreisenden Partner oder die gesamte Familie
attraktiv, denn hier ist fiir jeden gesorgt.

M Das Schiff

Mein Schiff 2 ist im Mai 2011 getauft worden.
Auf den 13 Decks stehen den Gasten neben
Passagierkabinen unterschiedlichsten Komforts,
8 tolle Restaurants zur Verfiigung, wie zum
Beispiel das beliebte Hauptrestaurant Atlantik
mit Panorama

M Die Route

Mit Mein Schiff 2 fahren wir von Kiel in Richtung
Siidnorwegen — das Land der Trolle. Jedes Land
hat seine Mérchen und Sagen, die von Genera-
tion zu Generation weitergegeben werden. Und
wenn man in den Genuss der Landschaft Siid-
norwegens kommt, ahnt man ziemlich schnell,

blick. Aber auch kleinere, ganz exklusive
Feinschmeckerrestaurants wie das Richard‘s
Feines Essen. Dartiber gibt es 9 Bars und 2
groBe Lounges. Selbstverstandlich verfiigt Mein
Schiff 2 (iber einen groBen SPA-Bereich und zahl-
reiche Sportméglichkeiten sowie Entertainment.

M Die Kabinen

Alle Kabinen sind modern und komfortabel ein-
gerichtet und verfiigen lber Safe, Klimaanlage,
Bad mit DU/WC, Minibar, Telefon, Fon, Bademén-
tel, Flachbildschirm und Nespresso-Maschine.
Personliche Hangematte auf allen Verandakabi-
nen, Junior Suiten und Suiten.

warum hier Trolle die bevorzugten Fabelwesen
sind. Riesige Walder, faszinierende Fjorde,
rauschende Wasserfélle und wilde Felskiisten
verleihen der Landschaft einen mystischen
Charakter. Ein Naturerlebnis, wie es nur selten
auf der Welt zu finden ist. Die Riickfahrt geht
iiber Kopenhagen nach Kiel.

¢ Sonntag, 01.07.2012
Individuelle Anreise nach Kiel Abfahrt
um 19.00 Uhr * Freitag, 06.07.2012

¢ Montag, 02.07.2012 Stavanger: Anlegezeit 09.00 bis 19.00 Uhr
Seetag e Samstag, 07.07.2012

¢ Dienstag, 03.07.2012 Seetag
Bergen: Anlegezeit 08.00 bis 17.00 Uhr ¢ Sonntag, 08.07.2012

e Mittwoch, 04.07.2012 Kopenhagen: Anlegezeit 08.00 bis 18.00 Uhr
Geiranger: Anlegezeit 08.00 bis 16.00 Uhr ¢ Montag, 09.07.2012
Hellesylt: Anlegezeit 17.30 bis 18.30 Uhr Ankunft um 7.00 Uhr in Kiel, individuelle Abreise

¢ Donnerstag, 05.07.2012
Flam: Anlegezeit 10.00 bis 18.00 Uhr

Veranstalter der Reise: TUI Cruises,
es gelten die Reisebedingungen der TUI Cruises;
Programménderungen vorbehalten



-

Leistungen

M Eingeschlossene Leistungen
Eine Reise auf Mein Schiff 2 bedeutet nicht nur
grenzenlose Freiheit, sondern auch grenzenlose
Vielfalt und individuellen Service an Bord!
Freuen Sie sich auf viele Inklusivleistungen und
genieBen Sie lhren Urlaub noch entspannter.

. lles j f
M Das Premium ausive

Alles Inklusive beinhaltet

e Gepackbeforderung im
Ein- und Ausschiffungshafen
e Kinderbetreuung

Nicht im Preis enthalten sind:

e Forthildungspaket, Ausfliige,
Anwendungen im Body & Soul Spa
und Reiseversicherungen

e An- und Abreisepaket

« 8 Ubernachtungen in der gebuchten M Kabinenpreise pro Person

Kabinenkategorie

e Speisen in den meisten Restaurants

e Umfangreiches Getrénkesortiment, auch
auBerhalb der Essenszeiten (Softdrinks, Bier,
Sekt, Wein, Cocktails, Longdrinks u. v. m.

e Nespresso-Maschine auf der Kabine fiir den
taglichen, morgendlichen Kaffee / Espresso

e Minibar mit Mineralwasser inklusive

e Alle Hafen- und Sicherheitsgebiihren

e Trinkgelder

Fortbildungsschwerpunkt:

Nach jedem g
Expertentalk |
Kostenfrej!

eminartag gibt es einen

nd Einzelsprechstunden.

e [nnenkabine: ab 1.699,- Euro

e AuBenkabine: ab 1.899,- Euro

e \/erandakabine: ab 2.268,- Euro

e Einzelkabinenzuschlag 80%
(limitiertes Kontingent)

e Jeweils zzgl. 40,- Euro Treibstoffzuschlag

e Kinder bis 14 Jahre reisen bei Unterbrin-
gung in einer Kabine mit zwei Vollzahlern
kostenlos und zahlen nur die Anreise

M Anreisemaoglichkeiten

e Busanreise nach Kiel:
Ab 38,00 Euro pro Erwachsener/Weg
und 19,00 Euro pro Kind/Weg
Abfahrtsorte: Berlin, Bremen, Dresden,
Diisseldorf, Hannover, Koln, Leipzig

¢ Fluganreise nach Hamburg mit
Bustransfer nach Kiel und zuriick:
288,00 Euro pro Erwachsener und
248,00 Euro pro Kind
Abflugsorte: Frankfurt, Miinchen,
Stuttgart, Wien, Ziirich

M Kinder an Bord

e Qualifizierte Kinderbetreuung

e Kinderinsel mit Outdoor-Bereich und
Planschbecken ,Insel der Seerduber

e Feste Betreuungszeiten an Seetagen und
abgestimmte Zeiten bei Landausfliigen

e Gemeinsames Mittagessen flir Kinder
ab 7 Jahren

Sammeln Sje pjs

Die erfolgreiche Praxisubergabe &lEEEmr s

- M Planen Sie langfristig - damit

Sie keinen Schiffsbruch erleiden

Die groBen und bedeutenden Verénderungen
im Leben wollen wohl durchdacht sein. In Ruhe
liberlegt und gut vorbereitet werden berufliche
Plane Realitét. Diese Erfahrung gilt ein Mal
mehr, wenn es um die erfolgreiche Ubergabe
Ihrer Praxis geht. Denn planvolles Vorgehen und
friihzeitige Vorbereitung zahlen sich hier nicht
nur sprichwortlich aus.

M Ihre Zukunft beginnt jetzt!

Beginnen Sie also friihzeitig mit Ihrer Pra-
xistibergabe. Fiinf bis zehn Jahre vor der
tatsdchlichen PraxisverduBerung sollten Sie aktiv
mit den gedanklichen Vorbereitungen starten.

h, e Eine Praxistibergabe ist komplex und wirft viele
Vortrage
M Die Vortragsthemen im 5. Steuerfall Praxisabgabe — wirtschaftliche —
Uberblick: Praxisabgabe - Praxiswertermittiung,
1. Den Generationswechsel friihzeitig giinstiger Zeitpiinki, Liquiditétsplanﬁm %
planen Fit fiir den Verkauf? 6. Rechtsfall Praxisabgabe — worauf
2. Praxis-Live: Erfahrungsbericht eines Kollegen Sie achten miissen : .qiﬂg =2 ¥

B it

Arger nach dem Verkauf oder: Wie es nicht
laufen sollte und was Sie dagegen tun kdnnen

3. Fit fiir den Verkauf! Fachlich am Puls der Zeit bei Buchungen bis zum 15,15 2011: [y
PA, CMD und Prophylaxe — erweitern Sie lhr 100 - :
Praxisspektrum ohne groBe Investitionen S Friihbucy Erman;

N == et das Fortbilgyn - 19ung auf
Ein detailliertes Instrument zur Praxisoptimie- °”b"dungsprogrammm
rung oder Praxiserweiterung Fortbildungspaket: 760,. ;v

4. Alternative Abgabekonzepte — zahnérzt-
liche Kooperationen /Juniorpartner/ neue
Versorgungsformen

Fragen auf: Was ist alles zu bedenken? Was

ist wirklich wichtig? Welche Fallen gilt es zu
vermeiden? Bereits heute gelten rund 30 %

der aktiven Zahnarztpraxen als nicht oder nur
mit finanziellen EinbuBen abgabeféhig. Diese
Tendenz ist steigend. In welcher Form kdnnen
Sie hier gegensteuern oder vorbeugen?

Die Vortrage auf der Dental Cruise 6 zeigen
Ihnen an konkreten Beispielen auf, wie Sie den
Verkaufserlos Ihrer Praxis erhdhen kénnen.

Sie erhalten alle wichtigen Informationen und
Checklisten in kompakter Form. Auch alternative
Konzepte, wie z.B. zahnérztliche Kooperatio-
nen — neue Versorgungsformen (UBAG, MVZ)
werden vorgestellt. Dariiber hinaus prasentieren

wir lhnen zusétzlich weitere zahnmedizinische

Themen mit-TOP-Referenten. S -zg;?

Eine Auswahl der Referenten
auf der Dental Cruise 6

Steuerberater und Rechtsanwalt
Prof. Dr. Vlado Bicanski
Rechtsanwalt Theo Sander
Zahnarzt Dr. Lutz Masslich
Zahnarzt Dr. Gerhard Will
Steuerberater Christian Johannes
NWD.C dental consult Rolf Zannier




